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Rohstoffeinkauf — Quo vadis?

Ein bewegtes Jahr 2008 ist zu Ende. Die Experten der Nungesser Exchange ziehen Bilanz.

Fest steht, dass die Rohstoffmirkte in den
letzten zwei Jahren eine noch nie zuvor dage-
wesene Eigendynamik aufwiesen und dass
das Wirtschafsjahr 2009 sich diesem Trend
anschliefen wird. Die Volatilitdt der Mérkte
ist stark angestiegen und somit auch die
Chancen und Risiken. Ebenfalls traten neue
Faktoren / Marktteilnehmer auf, die bis dato
zu vernachldssigen waren und nun die Ent-
scheidungsfindung erschweren.

Betrachtet man die zwei vergangenen Jahre
ex post, so wurden diese im wesentlichen
durch vier Phdnomene geprégt:
-Prognostizierte Klimaentwicklung
-Weltweit steigender Energiebedarf
-Wachsende Bevolkerung in Fernost / wach-
sende Binnenmirkte und damit eine Ver-
schiebung der globalen Warenstrome
-Spekulationsgeschéfte

Zur Ausgangslage: Fiir die meisten Rohstoff-
preise gab es in den letzen zwei Jahren nur
einen Weg — den nach oben. Dies hatte sei-
nen Grund, neben den {iblichen Schwankun-
gen, speziell in den Erwartungen in Bezug
auf oben genannte Faktoren.

Die zunehmende Industrialisierung und
Mobilisierung sowie der rasante Anstieg der
Weltbevolkerung, speziell der asiatischen
Staaten und Russland hat zu einem enormen
Anstieg der Nachfrage nach Energie ge-
flihrt. Vor dem Hintergrund der endlichen Re-
serven an Rohol und der Erkenntnis, dass
das Olzeitalter zu Ende geht, ging man auf
die Suche nach alternativen Energien. Dies
auch in Kopplung mit dkologischen Gedan-
ken, vorangetrieben durch die Klimaerwér-
mung. Die Alternative heif3t
Energiegewinnung aus Biomasse. Dabei
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sind grundsétzlich mehrere Arten zu unter-
scheiden:

-klassische Biomasseverbrennung (Holz)
-Bio-Ethanolgewinnung (Getreide — Benzi-
nersatz)

-Verbrennung von Pflanzendlen (Raps, So-
ja, Sonnenblumen, ... — Dieselersatz)
-Biogasanalgen (Mais, Sudangras, ...
sersatz)

— Ga-

Mit Ausnahme von Holz handelt es sich da-
bei um Produkte, welche als Substitute zu
aus Erddl hergestellten Stoffen gehandelt
werden. Daher ist eine Preisabhingigkeit
vom Rohdl direkt ableitbar. Speziell bei Son-
nenblumenkernen stellt der Teil der Kerne,
welcher zu Speisezwecken geschilt werden,
einen verschwindend kleinen Teil zur Ge-
samtmenge dar, daher hier die Abhédngigkeit
der geschilten Ware zur Ware fiir die Olpres-
sung. Anbei ein Vergleich der Preissteige-
rung Sonnenblumenkerne bakery zu Rohdl.

Anfang 2007| Mitte 2008 | Steigerung
Rohél 50 140 180 %
USD / Barell
Sonnenblu- 1035 1860 80 %
menkerne ba-|
kery Grade
USD/mt

Quelle: Nungesser Archiv

Die Preise erreichten etwa im Juni / Juli
2008 ihren Hohepunkt. Ab diesem Zeit-
punkt setzte ein kontinuierlicher Verfall der
Preise ein. Grund hierfiir waren die welt-
weit sehr guten Ernten iiber fast alle Produk-
te hinweg, auch gab es schon Anzeichen auf
eine Verschérfung der Krise im Finanzsek-
tor, was das Interesse der Finanzwirtschaft
am AGRAR-Sektor zuriickgehen liel3. Spezi-
ell dieses schwindende Interesse und die
Angst vor weiter sinkenden Preisen macht
es heute vielen AGRAR-Unternehmen
schwer Kredite fiir Investitionen oder Roh-
warenfinanzierung zu bekommen.

Die fallenden Preise bei Rohol, Getreide, So-
ja, Raps und Mais setzen dann geradezu ei-
ne Abwirtsspiral in Gang, so dass man
heute wieder auf einem Preislevel angelangt
ist, welches auf dem Niveau von vor zwei
Jahren ist. Ebenso die Transportkosten / Ver-
schiffungskosten von Fernost nach Europa.

Dies iiberraschte nahezu alle Analysten, da
bei diesem Niveau einige Unternehmen auf-
grund der trotz allem gestiegenen Produkti-
onskosten Verluste einfahren. Diese im
Grunde unerwartete und ungewollte Wende
stellt fiir viele Marktteilnehmer ein Pro-
blem dar. So trifft es die Farmer (Einkiinf-
te), Aufbereiter von Rohwaren, Trader und
Héndler am stdrksten. Diese haben in Er-
wartung eines hochpreisigen 4. Quartals oft
schon spekulativ auf hohem Niveau einen
Teil ihres Bedarfes abgedeckt. Da der
Markt jedoch derart drastisch gefallen ist,
konnen diese Thre Positionen nur noch mit
Verlust verkaufen. Die damit eintretende
Konkurrenz bei den Handlern treibt die Ab-
wirtsspirale weiter voran, wie auch die Not
der Farmer Geld in die Kasse zu bekom-
men. Von diesem Trend sind nahezu alle
AGRAR-Produkte betroffen, auch wenn
viele nur indirekt z.B. mit dem Olpreis zu-
sammenhéngen.

Derzeit ist der Olsaatenmarkt auf einem in-
teressanten  Niveau  angelangt,  doch
herrscht kaum Kaufinteresse. Der Markt
lebt von der Hand in den Mund und es wird
weiterhin auf fallende Preise gesetzt. Dies
ist besonders fiir Importeure eine unliebsa-
me Situation, da diese fir den ,,normalen
Bedarf" Ware decken miissen. Da diese
7zum grofen Teil aus Ubersee kommt trifft
diese aufgrund der Transportzeit meist erst
vier bis sechs Wochen nach Abruf ein. Das
heif3t bis die Ware in Europa eintrifft, kann,
sofern diese spekulativ gekauft wurde,
diese nicht mehr gewinnbringend verkauft
werden.

Die Experten von Nungesser erwarten bei
einigen Produkten noch ein weiteres Nach-
geben des Preises, jedoch raten sie, die
Mairkte in den kommenden Wochen genau
zu beobachten. (pb)

Fortsetzung auf Seite 5
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Sonnenblumenkerne — Spekulation nach unten

Marktentwicklung Ernte 2007: Der
Markt fiir Sonnenblumenkerne hat sich im
vergangenen Jahr abweichend von den Er-
wartungen vieler Trader entwickelt. Nach-
dem zur Ernte 2007 der Markt sich auf das
gemeinsame Credo ,,es wird sehr spannend
und wir erwarten einen sehr festen Markt*
einschwor, ist dies ex post gesehen in Euro-
pa nur bedingt eingetreten. Zwar sind die
Preise gestiegen, jedoch nicht auf das erwar-
tete Niveau.

Was waren die Griinde hierfiir? Betrachtet
man die Faktoren speziell auf der Angebots-
seite, so deuteten diese auf einen festen
Markt hin. Die Ernte in Osteuropa war auf-
grund der widrigen Witterungsverhéltnisse
zur Aussaat und den Rekordtemperaturen
zur Erntezeit mengenmafig- als auch qualita-
tiv weit hinter den Erwartungen zu-
riickgeblieben. In China lag die Ernte zwar
im normalen Bereich, jedoch kam es zu ei-
ner Steigerung der Inlandsnachfrage nach
Sonnenblumendl bedingt durch Pro-Sonnen-
blumendl Kampagnen der Regierung.
Zudem zogen die (Pflanzen)Olpreise welt-
weit aufgrund der steigenden Olpreise /
Energiekosten sehr stark an. Als Folge dar-
auf kam es zu einer Konkurrenz um die Roh-
ware zwischen den Schilern der Ware und
den Olmiihlen. Da die Schiler aufgrund ih-
rer Kapitalausstattung die Farmer oft erst be-
zahlen konnen, wenn diese die Zahlung des
Kunden selbst erhalten haben, waren viele
Rohwarenproduzenten versucht, die Ware
an die Olmiihlen zu einem mittlerweile ge-
stiegenen Preis zu verkaufen, wie den Scha-
lern zugesagt, da diese die Ware, teils bar
ab Feld bezahlen. Das niedrigere Angebot
und die erhohte Nachfrage hat die Preise im
Ursprung in erwarteter Hohe steigen lassen.
Diese Preissteigerung kam in Europa nie
voll an.

Die Griinde hierfiir liegen einerseits in dem

starken Euro gegeniiber dem US-Dollar (bis
zu 1,60 USD/1 EUR) zu dieser Zeit und an-
dererseits in dem Spekulationsverhalten der
Importeure. Speziell dieses Verhalten war
und wird die nichsten Monate noch maf3ge-
bend filir die weitere nationale Preisgestal-
tung sein.

Da aufgrund der schlechten Versorgungsla-
ge zu Beginn der Ernte mit einem mittelfris-
tig stark steigenden Markt gerechnet wurde,
haben viele Trader spekulativ {iber den tat-
sdchlichen Bedarf gedeckt, so dass nach
Meinung von Fachleuten zur Ernte 2008
noch etwa 4000 bis 6000 mt Sonnenblumen-
kerne bakery aus der Ernte 2007 in Deutsch-
land und den Niederlanden an Lager lagen.

Wettbewerb unter den Schilern und der aus-
bleibenden Nachfrage kam es zu kontinuier-
lich fallenden Preisen. USA-Ware ist
weiterhin selten im Markt anzutreffen.

Aus China driickt eine sehr gute Ernte mit
einem Plus von 40 — 80% gegeniiber dem
Vorjahr, auf den Markt. Ebenso haben sich
die Frachtkosten fiir Containerverschiffun-
gen im Vergleich zu vor einem Jahr, fast
halbiert, so dass seit einigen Wochen ein
Preisniveau erreicht ist, welches es zuletzt
vor zwei Jahren gegeben hat. Die betreffen-
de Ware ist jedoch noch nicht in Europa
verfiigbar. Daher sind die Preise in Osteuro-
pa noch auf einem relativ hohen Niveau.
Dies sollte sich bei Eintreffen der chinesi-
schen
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Ernte 2008: Die Ernte in Osteuropa ist die-
ses Erntejahr qualitativ als auch mengenmi-
Big hervorragend. Da die Industrie vielfach
gedeckt ist, oder teilweise bis Jahresende
Kontrakte abgeschlossen hatte und viele Tra-
der, wie schon erwihnt, noch grofle Men-
gen an Lager haben, blieben Kaufofferten
flir Spotmarktkéufe nahezu aus. Zudem drin-
gen aus Osteuropa weitere ernst zu nehmen-
de Anbieter auf den Markt. Durch die
giinstigen Rohwarenpreise, den steigenden

Emte voraussichtlich angleichen. Ob das
Niveau noch weiter nachgeben wird hangt
nun primdr vom Wechselkurs EUR / USD
ab, da der Preis im Ursprung am Boden ist.
Mit Spannung wird die Devisenentwick-
lung nach dem Amtsantritt des neuen ameri-
kanischen Pridsidenten B. Obama erwartet,
dann wird sich zeigen, ob eine (erhoffte)
grofle Verdnderung eintreten wird. (pb)

Marktsituation Erdnusskerne - Schwerpunkt Argentinien

Argentinien ist nach China der zweitgrofte
Exporteur von Erdniissen. Die
Erdnussproduzenten verfolgen in beiden
Léndern aber unterschiedliche Ansitze in
der Vermarktung ihrer Produkte. Wihrend
Argentinien groflen Wert auf die Qualitét
des Produkts legt, verlassen sich viele
chinesische Produzenten auf den Verkauf
iiber einen giinstigen Preis. Da Erdniisse
problematisch im Hinblick auf Aflatoxine
sind, flihrte dies dazu, dass die meisten
chinesischen Erdnussproduzenten ihre Ware
nicht mehr in die EU einfiihren diirfen.

Wirft man einen genaueren Blick auf den
argentinischen Markt, so findet man das
Hauptanbaugebiet in der Region siidlich
von Cordoba. Etwa 80% der Erdniisse
werden auf gepachtetem Boden angebaut,
da den Grundbesitzern oft die nétigen
Kenntnisse zum  Erdnussanbau fehlen.

Durch die Verpachtung des Landes hat man
zumindest ein sicheres Geschift. Hinzu
kommt, dass viele Bauern, die in den
letzten Jahren noch FErdniisse anbauten
mittlerweile zu Produkten wie Soja, Weizen
oder Mais wechselten, da die Kosten fiir
den Anbau bei diesen Produkten geringer
als bei Erdniissen sind. Ein Feld wird nur
alle drei oder vier Jahre zum Erdnussanbau
verwendet, dadurch erhidlt man eine sehr
gute Qualitdt, die Niisse haben einen
wesentlich intensiveren Geschmack als zum
Beispiel die chinesischen Erdniisse.

Aktuelle Preissituation

Argentinien

Nachdem die Preise zum Jahresende nur
den Weg nach unten kannten, hat sich der
Markt im neuen Jahr zunichst stabilisiert.
Aktuell liegt der Preis fiir Runner 38/42 bei

ca. 1100 USD/mt CFR EMP.

China
Ahnlich wie in Argentinien haben sich die
Preise zum Jahreswechsel stabilisiert.

Derzeit liegt der Preis fiir Erdniisse der
Sorte Hsuji 35/40 ca. 1000 USD/mt CFR
EMP.

Indien

Die Preise aus Indien sind seit Dezember
stabil und werden sich auch in den nichsten
Wochen kaum éndern. Die Preise liegen bei
ca. 1000 USD/mt CFR EMP fiir Bold 38/42.

USA

Derzeit ldsst sich nur spekulieren, wie die
Preise fiir die neue Ernte ausfallen werden.
Allgemein geht man aber von Preisen von
ca. 1300 USD/mt CFR EMP fiir Runner
38/32 (Jumbo) aus. (dg)
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Haselnusskerne Ernte 2008 — Viel Quantitat, wenig
(verfiigbare) Qualitit

Wie jedes Jahr brodelte auch im letzten Jahr
die Geriichtekiiche wieder kriftig und stell-
te die Marktteilnehmer vor das Problem in ei-
nem politisch motiviertem und damit
irrationalem Markt eine fundierte Entschei-
dung zu treffen. Nachdem sich die Preise
seit Erntebeginn noch auf relativ hohem Ni-
veau halten konnten, setzte zum Jahreswech-
sel ein stetiger Preisverfall ein. Dieser war
zwar liberwiegend auf Wihrungsschwankun-
gen zuriick zu fiihren, jedoch bedingte dies
auch die schleppenden Exportzahlen und
die ersten positiven subjektiven Schétzun-
gen zur Bliitezeit.

Die zunehmend labilere politische Situation
(wird die AKP verboten — damit verbunde-
ne Neuwahlen) als auch die als fraglich anzu-
sehenden  (versuchten)  Verkdufe von
Bestandsware aus élteren Ernten durch die
TMO, beschiftigten die Gemiiter bis zur Ver-
offentlichung der ersten objektiven Schétzun-
gen — Rekordernte! Zéhlte man nun die
Rekorderntemenge von  prognostizierten
900'000 mt in der Schale zu den ca. 320'000
mt Bestandsware der TMO war eigentlich
klar, dass geniigend Menge im Markt vorhan-
den sein wird.

Im Gegensatz zur letzten Saison gibt es die-
ses Jahr iiberdurchschnittlich viele Niisse
der kleineren Sortierungen. Speziell die Kali-
brierungen mit 9-11 mm werden aktuell auf
sehr attraktivem Niveau angeboten. Da-
durch lassen sich auch einige giinstige Offer-
ten speziell fiir Haselnussmehl erkléren,
wobei hier eine genaue Qualitdtspriifung un-
erldsslich ist.

Auf Basis dieser Erkenntnis wurde die neue
Ernte auf wesentlich niedrigerem Niveau ge-
handelt. Der Handel mit Ware aus der Ernte
2007 ging daraufhin stark zuriick, da der
Markt in Erwartung sinkender Preise von
der Hand in den Mund lebte. Kurz vor Be-
ginn der Ernte kam es noch zu kleineren
Preisspriingen, da Gertlichte liber einen weit
iiber dem Markt liegenden Barempreis aufka-
men, welche jedoch schnell wieder verpuff-
ten. Die Verdffentlichung des Barempreis

erfolgte dieses Jahr sehr spét, da vermutlich
die Finanzierung noch nicht gesichert war.
Folgende Preise werden an die Bauern etwa
4 Wochen nach Erhalt der Ware ausbezahlt.
Preis in TL pro kg Haselnusskerne in Scha-
le.

Termin Levantiner | Giresunder
2008-09 3,9 4
2008-10 4,4 4,5
2008-11 4.4 4,5
2008-12 4,9 5
2009-01 4,9 5
2009-02 4,9 5

Die TMO hat bis dato ca 240'000 mt Hasel-
nusskerne aufgekauft. Dabei handelt es sich
iiberwiegend um qualitativ hochwertige Wa-
re aus der Akcakoca Region. Zum Ankauf
angemeldet wurden knapp 500'000 mt! Es
ist jedoch davon auszugehen, dass diese
Menge aufgrund qualitativer Faktoren nicht
erreicht wird. Die TMO kauft nur hochwerti-
ge Qualitdten an. Realistisch scheint unserer
Ansicht nach eine Menge von ca. 350'000 —
400'000 mt zu sein. Sollte diese Menge auf-
gekauft werden, so wiirde zwar noch genii-
gend Ware im Markt vorhanden sein,
jedoch stellt sich die Frage nach den Qualité-
ten. Derzeit schon sind gute Qualitdten auf
dem freien Markt nur gegen Aufpreis zu er-

halten und die Preise haben seit Anfang De-
zember 2008 stetig angezogen. Dies wurde
anfinglich als normal betrachtet, jedoch ist
die Qualitdtsproblematik (resultierend aus
den Regenfillen wihrend der Trocknungs-
perioden) aufgrund gehiufter Reklamatio-
nen in Europa akuter geworden und
spiegelt sich derzeit im Preis wieder. Im Ja-
nuar, als auch im Feburar ist daher nicht
wie erwartet, mit einem nachgebenden, son-
dern mit einem festeren Markt auszugehen.
Dies wird erst wieder riickldufig sein, so-
bald die TMO ihre Aufkaufaktivitdten ein-
stellt und oder sich die Devisenverhéltnisse
nachdriicklich @ndern. Mitte Januar findet
von der TMO ein erster Verkauf von Ware
aus der Ernte 2007 statt. Es ist davon auszu-
gehen, dass diese mit der Ernte 2008 ver-
mischt wird (oder als 2008er Ernte
angeboten wird) um die Preise fiir den Ex-
port niedrig zu halten bzw. die Marge zu er-
hohen.

Basierend auf diesen Informationen hat die
Suche nach alternativen schon begonnen,
so konnte dies den georgischen und europdi-
schen Haselnusslieferanten zuspielen. Fest-
zuhalten ist, dass es die TMO mit Hilfe des
Wetters scheinbar (temporir) geschafft hat,
die Preise vor dem volligen Verfall zu schiit-
zen. (pb)

Haselniisse naturell, 11-13 mm, Tirkei, DDP BRD, EURO/kg
Hazelnuts natural, 11-13 mm, Turkey, DDP Germany, EURO/kg
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Prognosen fiir Mais und Soja in den USA — ein Bericht der US-amerikanischen Landwirtschaftsbehdrde

USA: Mehr Mais + weniger Verbrauch =
mehr Lageriiberhang

In ihrem Bericht zur ,,Schitzung von Ange-
bot und Nachfrage (Supply and Demand
Estimates)”, der am 12.1.09 veréffentlich
wurde, geht die USDA von hoheren als bis-
her erwarteten Mengen an Mais und entspre-
chend hoheren Lagerendbestinden aus der
2008er Ernte aus. Die Gesamtproduktion
soll sich demnach auf rund 12,1 Milliarden
Bushel belaufen (Dez Schétzung: 12,02),

wovon 1,79 Milliarden auf Lager bleiben
werden (Dez Schitzung: 1,47). Schuld an
diesen Verdnderungen hat zum einen die Tat-
sache, dass bedingt durch die spite Ernte
noch einiges an Mais auf den Feldern steht,
sowie die riickldufige Nachfrage durch die
globale Wirtschaftskrise und Rezession. Al-
lein die Exporte haben einen Tiefstand er-
reicht, der zuletzt vor sechs Jahren der Fall
war. Dieser Nachfrageriickgang ist auch
deutlich beim aus Mais gewonnen Ethanol
zu sehen: aufgrund der schlechten Ertragsla-

ge in der Ethanolindustrie geht die Schiit-
zung jetzt nur noch von einem Bedarf von
3,6 Millarden Bushel aus — urspriinglich
waren es 4 Milliarden.

2008 war kein gutes Jahr fiir Mais — spéte
Aussaat, historisch hohe Wasserstinde mit
Uberflutungen, und zum Schluss noch star-
ke Regenfille zur Erntezeit, die es vielen
Bauern unmdglich machten, ihre Ernte
rechtzeitig einzubringen. (nl)
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Marktbericht chinesische Kiirbiskerne Shine Skin und
schalenlos gewachsen

Der Marktpreis fiir Kiirbiskerne Shine Skin
und schalenlos gewachsen hatte seit dem chi-
nesischen Neujahr im Februar 2008 kontinu-
ierlich angezogen und erreichte im Oktober
und November 2008 seinen Hochststand,
als Ware aus neuer Ernte auf den Markt
kam.

Kiirbiskerne Shine Skin
Hauptanbaugebiete sind Baoqing and
Mishan in der Provinz Heilongjiang im
Nordosten China’s, Wuyuan und Hangjin-
houqi in der Inneren Mongolei, sowie Min-
qin in der Provinz Gansu im Nordwesten.

Shine Skin Kerne waren schon seit Mérz
2008 knapp, da nicht genug Ware zum Sché-
len vorhanden war. Dafiir gab es mehrere
Griinde:

1. Die Ertrdge aus der Ernte 2008 im Nord-
osten China’s waren um 30-40% niedriger
als im Vorjahr (Innere Mongolei und Gansu
waren gleich wie im Vorjahr),

2. Die Inlandsnachfrage nach gerdsteten Ker-
nen wird von Jahr zu Jahr groBer; Marktken-
ner sprechen von 60%-70% mehr Ware, die
jedes Jahr von den Réstereien aufgekauft
wird. Darunter befinden sich hauptséchlich
kleine und mittelgroBe Kerne, die sonst im-
mer zum Schilen verwendet wurden (bis-
her wurden nur sehr kleine und schmutzige
Kiirbissamen in der Schale gerdstet);

3. der Aufkaufpreis fiir Snow White und Shi-
ne Skin hatte zur Ernte 2008 einen Rekord-
hochstand erreicht, bedingt vor allem durch
die Panikaufkéufe der chinesischen Résterei-
en. Aufgrund dieses hohen Aufkaufpreises
hatten es die Verarbeiter von geschélter Wa-
re besonders schwer, bei den rapide stark an-
steigenden Preisen mit dem Wettbewerb
Schritt zu halten. Bei Preisen, die sich nach
Schélen, Reinigen und Verpacken bis auf
USD 3000 die Tonne belaufen wiirden, ha-
ben viele Verarbeiter Angst, dass die auslén-
dischen Kunden nicht kaufen werden.

selbst so lange Zeit nach der Ernte. Wer Wa-
re hatte, trennte sich nicht von ihr und speku-
lierte lieber auf weitere Steigerungen. Die
Situation ist allerdings zur Zeit im Um-
bruch, denn nachdem die Rostereien im No-
vember 2008 authorten, Ware auf Lager zu
nehmen, und der Export aufgrund der schwa-
chen Nachfrage aus Europa und dem Mittle-
ren Osten stark zurlickging, gehen die
Preise seit Dezember 2008 wieder stark zu-
riick. Shine Skin Kerne kommen inzwi-
schen auch wieder vermehrt in den Markt.

ren Mongolei, Wuwei in der Provinz Gansu
und Qitai in der Provinz Xinjiang

Der Preis fiir Rohware, schalenlos gewach-
sen, ist seit dem chinesischen Friithlingsfest
im Februar 2008 stetig angestiegen und hat
seinen Hochstwert im Oktober erreicht, bei
bis zu USD 2120 die Tonne — um 25% ho-
her als im Vorjahr.

Hauptgrund fiir diese Rekordpreise ist ein
starker Riickgang der Anbaufldche und der
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Aus Angst vor einem weiteren Preisverfall
und weil die Aufkdufer keine Kapazititen
mehr haben, weitere kleinkernige Samen
aufzukaufen, haben die Schiler, die Ware in
Lager haben, jetzt wieder die Arbeit aufge-
nommen und schélen, statt zu spekulieren.
Die Lagerbestinde zum Ende 2008 werden
auf rund 500-600 Tonnen Shine Skin Ware
im Nordosten und Nordwesten geschitzt;
flir ganz China diirften es nicht iiber 1.500
Tonnen sein. Aus diesem Grund wird kurz-
und mittelfristig mit einem stabilen Preisni-
veau gerechnet; sobald ausldndische Kaufer
wieder vermehrt auf dem Markt auftreten,
wird die Shine Skin Ware allerdings schnell
ausverkauft sein, wie auch Snow White.
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Aus diesen Griinden waren vor allem kleine
Kerne nur schwer im Markt zu finden;

Schalenlos gewachsene Kerne
Hauptanbaugebiete: Hanjinhougqi in der Inne-

daraus resultierende Mangel an Ware im
Markt. Da diese Entwicklung schon im
Mairz 08 zu erkennen war, hatten sich Auf-
kaufer, Spekulanten und Verarbeiter schon
friih gut eingedeckt und gute Gewinne
erzielt. Der Ertrag 2008 liegt jetzt gut 70%
unter dem von 2007 und selbst mit den La-
gerbestdnden vom Vorjahr ergibt sich nur
eine Menge von rund 60% vom Vorjahr. Er-
schwerend kommt noch hinzu, dass zur
Erntezeit viel Regen fiel, was die Qualitit
der Kerne negativ beeinflusste: mit 10%
gibt es mehr als doppelt so viele weille Ker-
ne wie im Vorjahr, daher ist die Ausbeute
an Grade A oder AA fiir den Export ent-
sprechend gering und die Produktionskos-
ten hoch.

Erst seit Mitte Dezember sind die Preise
fiir schalenlos gewachsene Kerne leicht
riickldufig. Andere Olsaaten, wie z.B. Son-
nenblumenkerne, sind nach der Ernte im
November bereits eingebrochen; aufgrund
der Knappheit bleiben die Gwos aber rela-
tiv stabil. Wer Ware im Lager hat, macht
sich liber kurzzeitige Preisriickgidnge keine
Sorgen; schlieBlich ist bekannt, dass zu we-
nig Ware im Markt ist. Schitzungen zufol-
ge belief sich der Bestand an Gwos in ganz
China zum Jahresende 2008 auf nicht mehr
als 3.000 Tonnen, in der Inneren Mongolei
und Gansu haben die groBen Aufkdufer und
Verarbeiter nicht mehr als 100-200 Tonnen
im Lager, die sie fiir den Export anbieten —
also kein Grund, mit den Preisen runterzu-
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Chinas Regierung kiilmmert sich verstarkt um die regionale

Wirtschaft

Im Jahr 2009 wird in China deutlich mehr
Geld in den Aufbau der Infrastruktur in 14nd-
lichen Gebieten flieBen als bisher. Gleichzei-
tig werden die lokalen Regierungen
angehalten, durch Subventionen auf staatli-
che Darlehen fiir dhnliche Unterstiitzung zu
sorgen. Durch verbesserte Logistik erhofft
sich die Regierung durch fallende Transport-
kosten und verbesserte Einkommen auf
dem Land einen erhdhten Verbrauch. Ge-
plant ist dabei unter anderen der Bau von
Grossmaérkten, Verbesserungen in der Infor-
mationsverteilung, sowie die Schaffung
groBBer Logistikfirmen durch Zusammenle-

gung. Die Pldane wurden auf der Website der
Zentralregierung verdffentlicht. Insgesamt
wird Peking bis 2010 rund 1,18 Billionen Yu-
an — das entspricht heute ca. 177 Milliarden
Euro — in die Hand nehmen, um die rezessi-
ve Wirtschaft durch Investitionen und Ver-
brauchsférderung anzukurbeln. Auferdem
ist eine staatliche Sozialversicherung in der
Diskussion, die unter anderem bei Arbeitslo-
sigkeit und Arbeitsunfillen Hilfe leisten
soll.

In diesem Zusammenhang sind auch die Auf-
kaufsplane der Regierung fiir 4,5 Millionen

Tonnen Mais zu verstehen, die von jetzt bis
April in die Reserven eingehen sollen, um
den inlédndischen Preis fiir Mais zu stabili-
sieren. Dies ist ein Teil des Regierungs-
plans, insgesamt 7,1 Millionen Tonnen
Mais und 2,03 Millionen Tonnen Soja ein-
zulagern. Die Mengen kénnen in Abhéngig-
keit von der Entwicklung der
Getreidemarkte noch erh6ht werden, so ein
Bericht der Regierung. Die Rede ist von bis
zu 20 Millionen Tonnen Mais. (nl)

Marktbericht kanadische Leinsaat

Die Nachfrage war iiber die Weihnachts-
und Neujahrsfeiertage relativ ruhig, nur ein
paar kleinere Mengen wurden bewegt, da
viele Handler und auch Verbraucher in die-
ser Zeit nicht arbeiten. Die positive Entwick-
lung in verschiedenen Nachbarmirkten, vor
allem beim Raps, setzt gute Zeichen fiir die
Nachfrage nach Leinsaat, weil es bedeutet,
dass die Endverbraucher wieder Vertrauen
finden, dass der Markt nicht weiter einbre-
chen wird. Trotzdem werden in néichster
Zeit die Verbraucher wohl eher ,,von der
Hand in den Mund* leben.

Die von der US-amerikanischen Landwirt-
schaftsbehérde =~ USDA  zum  Stichtag
1.6.2008 veréffentlichten Zahlen der Lager-
bestinde von Leinsaat in den USA liegen
mit ca. 38.406 Tonnen weit unter dem Be-
stand des Vorjahres (62.081 Tonnen).

Starke Schneefille iber dem Westen Kana-

das und Temperaturen unter dem Gefrier-
punkt taten zu den Feiertagen ihr iibriges,
um die Auslieferungen von Leinsaat zu ver-
zdgern.

Wenn sich sonst nichts dndern sollte, wird
sich bei den Flichen fiir Leinsaat wohl

nicht viel tun dieses Jahr, vor allem da Wei-
zen zur Zeit eine interessante Alternative
ist. Auch wenn Weizen ein Getreide und
Leinsaat eine Olsaat ist — der Profit ist ver-
gleichbar.
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Rohstoffeinkauf - Quo vadis?
Fortsetzung von Seite 1

Es muss damit gerechnet werden, dass die
Mirkte wieder umschlagen. So kann die
Ethanol-Produktion =~ wieder anspringen,
oder auch Spekulationsgeschifte, wie z.B.
bei Sesam den Preis wieder in die Hohe trei-
ben. Diese Vorsicht héngt z.B. auch mit den
Diingemitteln zusammen. Hier haben etli-
che Marktteilnehmer auch auf fallende Prei-
se gesetzt. Die im Frithjahr dann pldtzlich
einsetzende Nachfrage konnte dann wieder
zu einer Verknappung des Angebots fiihren,
was steigende Preise zur Folge hitte, oder
dass keine Diingemittel verwendet werden,
was sich auf die Quantitit und Qualitdt der
kommenden Ernte auswirken konnte.

Ebenfalls lésst allein schon die strategische
Sicht wieder steigende Preise erwarten, so
haben die groflen Volkswirtschaften wie Chi-
na und Indien, trotz Wirtschaftkrise weiter-
hin Wirtschaftswachstumsraten von 5 —

7,5% prognostiziert. Wie schon erwéhnt, ent-
wickeln sich diese Lénder zunehmend von
Exporteuren zu Importeuren von AGRAR-
Produkten, was weltweit zu einer Verknap-
pung des Angebot fiihrt. Daher ist speziell
China als Rohstoftlieferant strategisch
mehr als fraglich einzustufen. Der Trend
heiflit derzeit Osteuropa. Speziell bei den
stark sinkenden Preisen ist durch die schnel-
lere Verfiigbarkeit hier ein klarer Wettbe-
werbsvorteil gegeniiber China oder den
USA zu erkennen. Ebenso ist das zunehmen-
de Qualitdtsbewulitsein in Osteuropa ein
Pro-Faktor versus China. Auch fillt hier
schon zum groflen Teil durch die EU-Oster-
weiterung das Wahrungsrisiko aus. Dieses
stellt derzeit alle Prognosen iiber die Preis-
entwicklung aus Ubersee relativierend in
Frage. Speziell beim Verhéltnis von USD ge-
geniiber dem EUR traut sich derzeit nie-
mand eine fundierte Prognose zu, zumal
auch hier die Volatilitit stark zugenommen
hat.

Fest steht, dass die Mérkte nervos sind. Etli-
che Marktteilnehmer haben in den vergan-
genen Monaten Verluste realisiert und
werden es noch weiter tun, so dass auch da-
von auszugehen ist, dass hier eine zuneh-
mende  Konsolidierung des  Marktes
einsetzen wird. In den Urspriingen sind die
Preise bei vielen Produkten am Boden,
Uberhiinge aus Vorjahren existieren kaum
und der Markt wiéchst. Daher ist mit weite-
ren drastischen Preisnachldssen aller Wahr-
scheinlichkeit nicht zu rechnen. Auch
haben fiir die letzte Anbauperiode viele Far-
mer Olsaaten angepflanzt und sind nun
iber die Erlose frustriert. Es ist nicht sehr
wahrscheinlich, dass alle Farmer sich in
der kommenden Periode wieder fiir den An-
bau dieser Feldfriichte entscheiden werden,
was das Angebot verknappen wird. Inter-
essant wird sein, ob und wie osteuropédi-
sche  Produkte chinesische  Produkte
substituieren konnen. Der wachsende
Markt dort, wird mittelfristig das Preisni-
veau in Europa pragen. (pb)
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Marktinformation Blaumohn

Blaumohn Tschechei:

Nach einem Startpreis fiir Tschechischen
Blaumohn von rund 3 Euro zu Beginn 2008
und einem Peak von 4,20 Euro im April be-
wegte sich das Preislevel stindig bergab
und notiert aktuell unter 1,10 Euro pro kg
bei Abnahme voller LKW/DDP. Geprégt wa-
ren die letzten Wochen durch sehr geringe
Nachfrage von Kaiuferseite. Dadurch ka-
men die Verkédufer doch unter Druck und es
wurden im Spot auch gilinstigere Partien —
rund Euro 1,05/kg - angeboten.

Fazit: Fiir die ersten Monate wird mit einer

stiarkere Nachfrage von Kéuferseite gerech-
net, es ist aber mit einem weiteren nachge-
ben der Preise, wenn auch nur geringfiigig,
zu rechnen.

Blaumohn Tiirkei:

Anders als im Jahr 2007 hielt sich der Preis
fiir tiirkischen Blaumohn 2008 stets deut-
lich tiber dem des Tschechischen. Startpreis
Anfang des Jahres war bei $4500 — eine
Spitze im April bei $§ 6350 — und eine
Schlusspreis von $ 3450 per Tonne
CFR/EMP Ende 2008. Aktuell notiert tiirki-

Blaumohn (Tschechei) DDP Deutschland

scher Blaumohn bei USD 2720 per Tonne
CFR/EMP. Grund war unter anderem die
Kursschwankungen  US-Dollar/Tiirkische
Lira, die Reduzierung der Anbaufliche
Blaumohn zu Gunsten von weilem Mohn
und der Preisverfall bei tschechischem
Mohn. Ursache fiir die Preisdifferenz zum
tschechischem Blaumohn ist auch der ge-
ringere Morphingehalt im tiirkischen.

Fazit: Ein weiteres Nachgeben des Preises
wird erwartet — auf welches Niveau hingt
aber auch vom Wechselkurs USD/TKL ab.
(ms)
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Marktinformation Sesam

Im Vergleich zum Vorjahr bewegte sich der
Handel mit indischem Sesam relativ
langsam dieses Jahr. Der Preis liegt etwas
tiber dem der afrikanischen Ware, seit die
Preise im Oktober angezogen haben. Die
internationale Nachfrage war riicklaufig.

Die Ernte dieses Jahr fiel sehr viel geringer
aus; aufgrund der Schidden durch
Regenfdlle ist auch die Qualitdit im
Vergleich zum Vorjahr im Durchschnitt
schlechter. China hat dafiir eine sehr gute
Ernte und ist daher nicht als Kéufer auf
dem indischen Markt. Das gleiche gilt fiir
die Tiirkei, die noch gute Bestinde der
letzten Ernte aus Indien und Athiopien in
den Lagern vorritig hilt. Dieses Jahr haben
viele indische Exporteure damit begonnen,

Ware aus Nigeria und Athiopien zu
importieren, sehr zur Uberraschung der
Marktteilnehmer.

Letzten Monat hat Korea einen groflen
Tender an Athiopien vergeben; aufgrund
der schwachen Nachfrage fallen die Preise
in Indien fast tdglich - um rund 100 US
Dollar allein in den letzten zwei Wochen.
Inzwischen haben die Preise schon einen
Rekordtiefstand erreicht.

Alle Exporteure und Héndler warten auf
den ndchsten Tender aus Korea; sollte
Indien davon einen guten Teil erhalten,
konnte der Markt sich wieder nach oben
bewegen. Das ist allerdings recht
unwahrscheinlich, da die afrikanische Ware
unter USD 1.200 liegt und allen
Erwartungen nach, aufgrund fehlender
Nachfrage, noch  bis auf USD 1.100
zurlickgehen wird. Zum einen hat Afrika
selbst kaum Bedarf, zum anderen haben
sich Abnehmer wie China, Israel und

Griechenland bereits mit groflen
Lieferungen im November und Dezember
eingedeckt. Der inldndische Markt in
China ist nach dem Jahresanfang um rund
20% zuriickgegangen; alle Importeure
wollen sich in Anbetracht der weltweiten
Borsenkrise von ihren Bestidnden trennen.

Viele indische Firmen werden dieses Jahr
die Verarbeitung von Sesam einstellen; die
ersten haben bereits damit angefangen, ihre
bestehenden Auftrige zu erfiillen, die
Lager zu leeren und die Maschinen still zu
legen. Dabei mdochten sie aber die guten
Beziehungen im Markt nicht verlieren. Zur
Zeit warten alle nur, um zu sehen, wie tief
die Preise noch fallen miissen, bevor eine
deutliche Nachfrage fiir Stabilitdt im Markt
sorgt. (dave)
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Aktuelle Nachrichten vom Chicago Board of Trade
fiir die Zeit vom 05.01. bis 09.01.2009

Im Zuge der Rallye bei Soja schloss auch
Mais zum Wochenende hoher. Wenn auch
die fundamentalen Aspekte beim Mais

Mais 2008 in USD/Bushel

5,560

weiterhin unsicher sind, so haben doch die
anhaltend schlechten Wetteraussichten in

5,00

Siidamerika die Preise stark steigen lassen.
Das heille, trockene Wetter ist gerade jetzt

4,50

zur Pollinationszeit schlecht fiir den Mais.
Die Prognosen fiir die Ernte in Argentinien

werden bereits stark heruntergerechnet. Die
gewerbliche  Nachfrage ist allerdings

weiterhin schwach, was die Preise unter
Kontrolle halt. Dafiir kaufen aber die Fonds

4,00 —= o
\\\/ \/\
3,50 =

3,00

wieder stirker ein. In einer am Montag
vormittag  verdffentlichten Hochrechnung

2,50 T
geht die USDA von einer groBeren

Gesamterntemenge aus als bisher; durch IS
starke Riickldufe
werden auch die Lagerendbestéinde steigen.
Weitere Details hierzu folgen. (nl)
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|+Kurzfn’stige Termine Langfristige Termine |

Sojabohnen 2008 in USDIBushel

Seit drei Monaten hat das Chicago Board of
Trade keine solchen Preise mehr bei Soja ge-
sehen. Die anhaltende Trockenheit in Argen-

tinien diirfte ein Hauptfaktor fiir diese

105

iiberraschende Entwicklung sein, wobei aber
auch andere fundamentale Faktoren mitspie-

len, wie z.B. die gute Exportnachfrage. Die

Welt schreit nach Eiweill und bei der knap-
pen Deckung in den USA fillt jeder Ausfall

in anderen Landern schwer ins Gewicht. Vie-

le Bauern fanden Preise von iiber USD
10/Bushel einen guten Anlass, sich auf dem

Cash-Markt von ihren Bohnen zu trennen,

wihrend schwache Edelmetalle und Ol eher
zum Verkauf anregten. Lediglich der starke
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—— Kurzfristige Termine —=— Langfristine Termine

US-Dollar bremste die Preise etwas aus. (nl)

Dank der positiven Preisentwicklung in den
Nachbarmérkten erreichte auch der Hafer

Hafer 2008 in USD/Bushel

leichte Preissteigerungen. Einige gewerbli- 35
che Verkdufe bremsten den Markt allerdings 3,25 4
ab. Mais hat inzwischen den alten Partner gl-,% ]
Hafer weit hinter sich gelassen. (nl) 222-2 1
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MEINUNG

Die Kaufzuriickhaltung der Industrie und des Handels

weicht langsam auf?!

Eine Einschitzung der aktuellen Situation des Rohstoffmarkts vom Auditor Chefredakteur Michael

Gutlich.

Die Industrie ist durch die Rohstoffpreisent-
wicklung nun an einem Punkt angelangt,
an dem sich die fithrenden Ko6pfe die Frage
stellen, werden die Rohstoffpreise noch wei-
ter sinken oder ist es sinnvoll ldngerfristi-
ge Kontrakte abzuschlieBen? Meiner
Einschdtzung nach, ein klares ja fiir
Kontraktabschliisse! Es ist zwar durchaus
moglich, dass die Rohstoffpreise noch um
ein paar Cents nachgeben, aber die Wahr-
scheinlichkeit, dass die Preise mittel - und
langfristig steigen ist sehr hoch. Wenn man
dem Welterndhrungsexperten von Braun
glauben darf, bedeutet jedes zusétzliche
Grad Celsius auf unserem Globus einen Ern-
teverlust von 2,5-16 Prozent. Das wire ei-
ne absolute Katastrophe. Es ist auch klar,
dass die Temperaturen im Jahresmittel
nicht um 1 Grad pro Jahr steigen wird und
die Menschheit durchaus eine Chance hat,
die Erderwdrmung zu verlangsamen. Fer-
ner arbeiten viele Forscher an Ackerfriich-
ten, die hohe Hitzeperioden aushalten, aber
reicht das?

Im Sommer 2007 haben wir im Bereich der
geschélten Sonnenblumenkerne, wie auch
fiir andere Rohstoffe, einen Vorgeschmack
bekommen was es bedeutet, wenn sich Wa-
re verknappt. Anfinglich konnten die meis-
ten Einkdufer es kaum glauben, dass sich
Preise so rasant nach oben bewegen. Viele
Unternechmen versuchten zuerst das Pro-
blem auszusitzen. Nach einiger Zeit und
Druck vom Markt Ware zu beschaffen, ak-
zeptierte man dann wesentlich héhere Prei-
se. Damit aber nicht genug! Diejenigen die
langfristige Kontrakte abgeschlossen hat-
ten fiihlten sich zuerst sicher. Hatten sie

doch ein Papier in der Hand, welches ihnen
garantierte Ware zu bekommen. Unterneh-
men, die keinen Kontrakt in den Biichern
hatten fingen hénderingend an Ware zu su-
chen. Und damit wurde die Preisspirale
nach oben angekurbelt. Plotzlich mussten
die meisten feststellen, dass es sich nicht
um ein lokales, sondern um ein globales
Problem handelt. Der Klimawandel hatte
fiir die meisten ein Gesicht bekommen.
Héandler sowie Lebensmittelunternchmen,
die einen Kontrakt geschlossen hatten wur-
den von ihrem Lieferanten aufgefordert
Preisaufschlige oder so genannte wash
outs zu akzeptieren. In den meisten Féllen
wurden Preiserhdhungen akzeptiert, in Er-
mangelung einer Alternative. Unternechmen
die keine Kontrakte geschlossen hatten,
mussten jetzt Horrorpreise zahlen und neh-
men was noch iibrig war. Zudem wurden
lieb gewonnene Qualitdtsstandards der In-
dustrie, mangels Ware, herabgestuft. Grofie
Unternehmen, mit groBem Einkaufvolu-
men traf dies hérter als kleinere Betriebe.
Kleinere Unternchmen konnten schneller
und flexibler reagieren als groflere. Zum
Gliick normalisierte sich der Markt wieder,
viele sind mit einem blauen Auge davon ge-
kommen. Doch es hat auch grofle Verlierer
gegeben. Viel Geld wurde verloren und ver-
nichtet und viele Unternehmen haben an
Substanz verloren. Die meisten Lieferanten
schlieBBen keine Kontrakte mehr ab, die ei-
ne Laufzeit von einem Jahr haben, was frii-
her iiblich war. Mangelnde
Finanzierungsmoglichkeiten, bedingt durch
die Finanzkrise, im landwirtschaftlichen Be-
reich tun ihr tibriges. Trotzdem bin ich der
Meinung, dass es heute besser ist einen Kon-

trakt abzuschliefen als abzuwarten. Be-
steht doch die Moglichkeit, sollte es zu
Ernteausfdllen kommen, gemeinsam mit
seinem Lieferanten eine Losung zu finden.
Aber bitte keine Kontrakte mit der Klausel
akzeptieren ,, vorbehaltlich ordnungsgema-
Ber und richtiger Selbstbelieferung®.
Wenn schon, dann sitzen wir alle im glei-
chen Boot. Oder konnen sie Threm Kunden
erzéhlen: ,,Sorry, ich habe meine Ware
nicht bekommen und deshalb kann ich ih-
nen auch nichts liefern.“ (mg)

Michael Giitlich - Chefredakteur

Ukraine: Exportsteuer auf SBK
bleibt bestehen

Die Exportsteuer auf SBK von 14% bleibt
bestehen, so hat es das ukrainische Parla-
ment mit grofer Mehrheit beschlossen.
Dieses Ergebnis wurde von Ukroliaprom,
dem nationalen Verband der Sonnenblu-
mendlproduzenten, begriisst mit der Be-
griindung, eine Abschaffung wiirde zu
katastrophalen Zustinden in der SBK Ol
Industrie fithren. Die Ukraine wird Progno-
sen zufolge in 2009 rund 2,3 Millionen
Tonnen SBK Ol produzieren; wire die
Steuer abgeschafft worden, so Ukrolia-
prom, hétte die Gefahr bestanden, dass bis
zu 2 Millionen Tonnen davon in den Ex-
port flossen — zum Schaden der nationalen
Olindustrie. (nl)
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