



























































































































































































































































	目录
	(一) 零售概论
	(二) 店友专论
	(三) 商业知识
	(四) 买客三种
	(五) 售卖之四步
	(六) 买客之注意
	(七) 买客之兴趣
	(八) 买客之欲望
	(九) 买客之决定
	(十) 买客决赚之心理
	(十一) 店肆亏损之一(火灾)
	(十二) 店肆亏损之二(偷窃)
	(十三) 店肆亏损之三(靡费)
	(十四) 橱窗陈列专论
	(十五) 商品陈列概论
	(十六) 颜色与装饰
	(十七) 店友之责任
	(十八) 店主之责任
	(十九) 售卖种类
	(二十) 商店政策
	(二十一) 盘存专论
	(二十二) 行销专论
	(二十三) 开销专论
	(二十四) 利益专论
	(二十五) 本利计算法
	(二十六) 定价专论
	(二十七) 广告概论
	(二十八) 广告时间
	(二十九) 广告目的
	(三十) 广告内容
	(三十一) 广告方法
	(三十二) 广告之真伪
	(三十四) 广告标题
	(三十五) 广告之地位
	(三十六) 广告之经过
	(三十七) 赊欠概论
	(三十八) 赊欠之流弊
	(三十九) 赊欠之理由
	(四十) 赊欠之淘汰法
	(四十一) 赊欠须知
	(四十二) 赊欠与买客
	(四十三) 赊欠问题与解决
	(四十四) 烂帐之发生于防止
	(四十五) 收账之方法

